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تفاوت کسب و کارهای فناورانه و سنتی



چرا یادگیری مبانی کارآفرینی فناورانه مهم است؟

سرمایه گذاری مورد نیاز زیاد•

زمان توسعه زیاد•

احتمال شکست زیاد•

دیریتیتخصص فنی کارآفرینان و ناآشنایی با مسائل م•

عمدتا کارآفرینان جوان و کم تجربه•



فرایند کارآفرینی فناورانه

یافتن ایده

کشف مشتری

اعتبارسنجی مشتری

خلق مشتری
ایجاد سازمان
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فرایند توسعه مشتری



کشف مشتری

پیدا کردن یک مشکل و یافتن راه حل اولیه برای آن•

(Minimum Viable Product)توسعه محصول اولیه •

اندیشیدن در مورد نحوه یافتن مشتری، فروش و توسعه بازار•



اعتبارسنجی مشتری
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اعتبارسنجی مشتری

بررسی اقدامات انجام شده افراد جهت حل مشکل•

...(، مصاحبه، بررسی آمار، مشاهده)مطالعات بازار •

(پیش فروش، اعتبار، وقت)از مشتری « تعهد»اخذ •

!از تعریف و تمجیدهای گمراه کننده بترسید•

!ترس از نپذیرفتن ایده را کنار بگذارید•



!چرخش



خلق مشتری

جهت ...( ، ، اعتبار، روابط، تجربهمنابع مالی)استفاده از منابع کسب شده از مشتریان اولیه •
گسترش کسب و کار

(مشتریان جدید، محصولات جدید)گسترش بازار •

جهت بازاریابی و فروش( 4P)استفاده از جعبه ابزار بازاریابی •



ایجاد سازمان

سازماندهی کسب و کار•

...(، فروش، تولید، حقوقی، مالی)ایجاد تیم های تخصصی جهت گسترش کسب و کار •

سرمایه گذاری جهت افزایش تولید و خدمات•



تامین مالی کسب و کار فناورانه



دلایل شکست کسب و کارهای فناورانه



پیشنهاد 

(دانش، تجربه، ارتباطات، برند شخصی)متخصص شدن در یک حوزه •

...(مالی، بازاریابی، حقوقی، )یادگیری دانش و مهارت های مدیریتی •

(intrapreneurship vs entrepreneurship)شروع با کارآفرینی درون سازمانی •
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